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11. Negociosy clientelismo politico. Los empresarios nortefios
en la economia de la monarquia borboénica'

José MARYA IMizcoz / RAFAEL GUERRERO ELECALDE
Universidad del Pais Vasco

La relacion entre poder econémico y poder politico estuvo en el centro de la «historia
social» dominante hasta las décadas finales del siglo xx, en particular en el materia-
lismo histérico y en la escuela de los Annales. Desde entonces, la saludable critica de
las diferentes formas de determinismo y el correspondiente cambio de paradigmas
historiograficos han llevado a un desgajamiento de temas en que el andlisis de las élites
econdmicas suele ser objeto de especialistas de la historia empresarial, y las cuestiones
politicas se dirimen en las diferentes corrientes de lo que en su momento se llamé la
«nueva historia politica».” Sin embargo, los progresos sobresalientes de ambas especia-
lidades no pueden ocultar, con relativa frecuencia, la falta en su base de una historia
social de la economia o de una historia social de la politica.
En la economia del Antiguo Régimen, ;los negocios se inscribian en un mercado
abierto e igualitario de oferta y demanda, en que los «empresarios» que «triunfaban»
eran aquellos con mas virtudes empresariales, con mayor espiritu emprendedor, inte-
ligencia y capacidad para aprovechar las oportunidades, como parece pensar un sector
de la historiografia, al tratar de los comerciantes y financieros del siglo xvin? O, sin
menospreciar estos elementos, ;los negocios no se inscribian en un contexto de des-
igualdad de oportunidades en que el clientelismo politico y las relaciones privilegiadas
resultaban factores decisivos que no se pueden obviar? ;Cual era, en definitiva, la re-
lacién entre negocios y poder politico? La cuestion es amplia y compleja. Aqui vamos
a limitarnos a un primer acercamiento empirico, observando el caso de los hombres
de negocios de origen nortefio que medraron a la sombra del poder politico en el con-
junto de los territorios de la monarquia borbonica.

En la Espaiia del siglo xv111, determinados negocios prosperaron al amparo de pri-
vilegios politicos relacionados con Ja Corona y el servicio al rey. Vamos a centrarnos

" Este trabajo se incluye en el Provecto de Investigacién del MICINN HARZ010-21325-C05-02, sobre «Las
élites de la modernidad. Familias, redes y cambio social de las comunidades tradicionales a la revolucion li-
beral, 1600-1850», dirigido por José Maria Imizcoz Beunza, en el marco del Proyecto coordinado HAR2010-
21325-C05, afios 2011-2013.

* Pan Montojo (2007), pp. 25-26.
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en tres campos de observacién. En primer lugar, los financieros de origen nortefio
establecidos en la Corte. En segundo lugar, sus colaboradores locales y los patricios
provinciales que utilizaron dichas relaciones poderosas para prosperar en sus activida-
des econdmicas. Por tltimo, los negocios en Indias, desde las compaiiias privilegiadas
de comercio fundadas por vascos y navarros especialmente cercanos a la figura del
rey, hasta los negocios que los nortefios establecidos en América pudieron desarrollar
al amparo de sus cargos de gobierno, o a la sombra del favor politico de virreyes y
gobernadores.

1. La economia de la Corona y las redes de negocios nortenas en la Corte

La monarquia era un agregado de territorios en el cual el soberano gobernaba a través
de mediadores. El rey era la fuente de la gracia, pero su poder era limitado. Por un
lado, necesitaba fieles colaboradores y proveedores con capacidad de movilizar recur-
sos humanos y materiales que hicieran posible la gobernabilidad de los territorios de
la monarquia. Por otro, habia familias que buscaban las oportunidades que ofrecia el
servicio al rey para mejorar su economia doméstica, realizar sus negocios y conseguir
promocion social y honorifica.?

En el Antiguo Régimen, el rey era la primera empresa, quien manejaba mas recur-
sos. En este contexto, los negocios relacionados con las necesidades del soberano eran
especialmente importantes. Los contratos con el rey fueron buscados por los prin-
cipales hombres de negocios, tanto por los réditos econdmicos que podian reportar
como por las recompensas en forma de cargos y honores con los que el rey favorecia a
sus servidores. De hecho, estas actividades fueron vias principales de ascenso social y
politico en el siglo xv1.

Este encuentro entre los intereses de la Corona y los intereses particulares se hacia
en un contexto de fuerte competicidn entre individuos que pugnaban por el favor del
rey y de sus ministros. En esta situacion, la Corte era el centro neuralgico del poder
en que confluian los hombres principales de redes clientelares —con complejas rami-
ficaciones e intereses en los territorios— que pugnaban por ganarse la confianza del
soberano y sus ministros.

La cercania al monarca y la relacién con el circulo de gobernantes que tomaban
las decisiones procuraban una serie de recursos inestimables: conseguir los contratos
de la Corona, obtener privilegios econémicos, gozar de informacién privilegiada para
conocer las oportunidades y los medios, recibir apoyo frente a competidores; poder
situar en puestos principales de la Administracién a hombres de confianza; conocer
los procedimientos y controlar la tramitacion de las solicitudes, e incluso la firma que
daba validez a los proyectos, o tener la posibilidad de establecer alianzas ttiles.

> Imizcoz (2011), pp. 393-444.
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En el siglo xviir destacaron en la Corte redes de hombres de negocios originarios
del norte de Espaia (vascos, navarros, montaieses de Santander, riojanos, sorianos),
que gozaron de importantes conexiones con la Corona desde el reinado de Felipe V
y que tuvieron especial relevancia en los negocios y en las finanzas de la monarquia a
lo largo de toda la centuria.” Estas redes mercantiles de hidalgos nortefios tuvieron sus
bases en el siglo xv11, cuando, con la depresion de la Meseta y el hundimiento de las
grandes redes castellanas de comercio con Europa, los antiguos centros mercantiles
de Castilla perdieron posiciones a favor de los puertos comerciales del norte y del sur de
la Peninsula.

A lo largo del siglo xv11, bajo las apariencias de crisis general, de retroceso de la au-
toridad real y de caida de la plata americana que se registra en Sevilla, se desarrollaron
con fuerza redes mercantiles tejidas desde el norte de la Peninsula. Bilbao pasé a aca-
parar y dirigir el comercio de la lana castellana que salia hacia el norte de Europa por
el Cantabrico. El hierro vasco se recondujo hacia América, desde finales del siglo xv1,
con notables ganancias. Armadores de la costa fabricaron barcos y armas para la Ma-
rina y la Flota de Indias.® Es entonces cuando crecieron y se consolidaron con fuerza
las redes de comerciantes cdntabros, vascos y navarros en América. En la segunda
mitad de la centuria llegaron a las provincias vascas cantidades insospechadas de plata
americana, cuya capitalizacién sent las bases econdmicas de «la hora del xvirm.” Ade-
mas, en estas actividades se establecieron matrimonios y alianzas de intereses que con-
figuraron las redes de familias cuyos descendientes encontramos luego colaborando
en los negocios.

En las décadas finales del siglo xv11, una serie de hombres de estas redes mercanti-
les se hallaban establecidos en la Corte de Carlos II y entraron en negocios relaciona-
dos con el aprovisionamiento de la Corona. Sin embargo, no pasaban aun de ser unos
hombres de negocios, y no de los mas importantes, entre bastantes otros. El momento
clave para la conexion de estas redes con el gobierno de la monarquia fue Ja guerra de
sucesion. Una serie de comerciantes y financieros, como los vizcainos Bartolomé Flon
y Juan de Horcasitas, el alavés Diego Zarate Murga, los baztaneses Juan de Goyeneche,
Juan de Mendinueta y José de Soraburu, los montafieses Urban Ruiz Velarde, Antonio
de Pontejos, Francisco Hermosa y Revilla y el marqués de Campoflorido, o €l soriano
Francisco de Salcedo, establecieron una relacion decisiva con Felipe V y sus ministros.
En una situacion de méaxima dificultad, prestaron dinero al soberano, aprovisionaron
su ejército y se encargaron de la abundante venta de cargos y honores que llevé a cabo
la Corona para hacer frente a la situacion, convirtiéndose de este modo en los princi-
pales financieros del rey.

* Imizcoz y Guerrero Elecalde (2004), pp. 177-238.

* Casado Alonso (2010), pp. 129-149; Ringrose (1996).

¢ Odriozola (1998), pp. 101-103; Odriozola (1994), p. 23.

7 Imizcoz (2000), pp. 87-180; Guerrero Elecalde (2011), pp. 143-158; Garcia Fuentes (1991); Otazu (1970).
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Aquellos que prestaron servicios al monarca en este trance se vieron luego recom-
pensados con creces, ocupando posiciones centrales en el entorno del soberano como
tesoreros de reyes y reinas, asentistas del Ejército y arrendadores de las rentas reales.
Estas posiciones les permitieron favorecer ampliamente a sus redes de parientes, amigos
y paisanos.® Colocaron como colaboradores a muchos de ellos, a los que promocionaron
en instituciones y negocios, y, una vez instalados en esas posiciones, los miembros de
estos grupos pudieron reproducirse en ellas, con mayor o menor fortuna, a lo largo de la
centuria. Asilo demuestra el ejemplo de las redes de baztaneses en la Corte.

A través de mecanismos basicamente familiares, los miembros de una serie de fa-
milias (con apellidos como Goyeneche, Irigoyen, Iturralde, Gastén, Aldecoa, Astrea-
rena, Iturriria, Arizcun, Mendinueta, Dutari, Garro, Mlzquiz, Arozarena, etcétera) se
reprodujeron en actividades que tenian tres pies: los negocios particulares, la gestion
econdmica de palacio y los cargos de la Real Hacienda. Desde estas posiciones, los
hombres de estas parentelas estuvieron especialmente presentes en muchos proyectos
econdémicos de la monarquia, desde la fundacién de companias privilegiadas de co-
mercio hasta la creacion y direccion del Banco Nacional de San Carlos, y se extendie-
ron poderosamente en las Indias.’

A lo largo del siglo xviir, las redes de los elementos procedentes de los valles del
norte peninsular predominaban en el circuito imperial del comercio espariol. Los gru-
pos originarios de Cantabria, las provincias vascas o el norte de Navarra eran principa-
les en el comercio de la Corte, Cadiz, México o Buenos Aires.'° Por centrarnos solo en
la Corte, entre 1750 y 1850, las casas de comerciantes nortefios representaban el 79 %
de los grandes comerciantes madrilefos. La gran mayoria provenian de Cantabria y
del Pais Vasco,'' con familias como Horcasitas, Ribas, Ubieta, los Heros, Guardamino,
Gardoqui, Pando, Quintana, Gorbea, Iruegas, Bringas... Estas redes de origen nortefio
destacaban en el aprovisionamiento de las casas reales y cortesanas, en la exportacion
de lanas y la adquisiciéon de manufacturas del norte de Europa, en el comercio con las
Indias y la importacion de coloniales, y se hallaban muy presentes en la direccién de
los Cinco Gremios Mayores de Madrid.

En las mismas fechas, el 56,5 % de los principales banqueros madrilefos —13 de
23— provenian también del norte, especialmente de las provincias vascas, Navarra
y La Rioja,'? con apellidos como Dutari, Fagoaga, Murga, Aguirre-Solarte, Chavarri,
Abrisqueta, Aragorri, entre otros. Estas redes financieras estaban muy conectadas con
el poder politico. De hecho, los mayores negocios —y los mayores ascensos sociales y
politicos a lo largo del siglo— se produjeron a la sombra de la Corona y en torno a las
necesidades del Estado.

§ Imizcoz (2003), pp. 165-216.

® Imizcoz y Guerrero Elecalde (2004), pp. 177-238.

'® Cruz (2000), pp. 255-256; Martinez del Cerro (2006); Bustos (2005); Fernandez Pérez (1997).
""" Cruz (2000), pp. 36, 40; Torres Sanchez (2000).

'z Cruz (2000), pp. 70-71 y 80; Aquerreta (2001).
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En la primera mitad del siglo x1x, los sucesores de estas redes politico-financieras
que se habian configurado a lo largo del xvin estuvieron especialmente presentes entre
los notables gobernantes de la monarquia. Esta élite de poder era al mismo tiempo un
grupo de poder econémico. Hombres de negocios y politicos se imbricaban, a través
de alianzas familiares y de practicas de patronazgo, en las mismas redes clientelares y
compartian unos espacios de sociabilidad y una cultura comun. Sus cabezas se halla-
ban en la Corte, sede de los altos cargos politicos y administrativos y de los principales
financieros, pero estas redes se ramificaban ampliamente por las provincias, donde los
dirigentes tenian buena parte de sus negocios, propiedades y apoyos."?

LOS FINANCIEROS DE LA CORTE Y EL APROVISIONAMIENTO DE LA CORONA

Las necesidades de la Corona abrian importantes vias de negocio. Los principales sec-
tores fueron el aprovisionamiento del Ejército y la Marina, que requeria industrias
como la construccion naval y la fabricacion de armas; el abastecimiento de multiples
productos como trigo para las tropas, cebada para los caballos, pélvora para los cafio-
nes; la conduccién y el transporte de todos estos géneros a sus lugares de destino; el
préstamo de dinero al soberano; el arrendamiento de rentas reales; la gestién de los
monopolios reales, como salinas, tabaco o naipes; el suministro de las casas reales y,
por extension, de la aristocracia cortesana; o la concesion de monopolios mercantiles
para comercializar productos de lujo como el cacao o el tabaco.

La guerra de sucesion fue un momento decisivo para que una serie de financieros
nortefios, que ya estaban posicionados en la Corte desde el reinado de Carlos II,
devinieran hegemonicos. Durante la guerra, el rey requeria urgentemente grandes
cantidades de dinero para cubrir las necesidades de los distintos frentes de guerra.
Sabemos que hombres de negocios como el baztanés Juan de Goyeneche o el bil-
baino de origen flamenco Bartolomé Flon estuvieron entre los principales presta-
mistas del soberano. Lo que no se sabe es la procedencia de las cuantiosas sumas que
estos hombres pusieron al servicio del rey. A pesar de sus negocios anteriores, parece
dificil que ninguno de ellos dispusiera personalmente de tales cantidades. Lo que
probablemente hicieron fue movilizar a vastas redes de relaciones en Espana y en
América para captar dinero, a cambio de contrapartidas que no conocemos todavia.
Estas pudieron ser no solo econdmicas, sino estar también relacionadas con la dis-
tribucién de cargos y honores de la Corona. De hecho, como veremos luego, Juan de
Goyeneche, por ejemplo, fue uno de los principales encargados de la venta de cargos
a través de su casa de comercio.

Es probable que estos banqueros de Felipe V drenaran capitales hacia el soberano
movilizando las redes de negocios de las que ellos mismos procedian, una redes muy

" Pro (2007), pp. 27-55; Otazu (1987), pp. 300-301, 307, 336-340; Cuenca Toribio y Miranda (1998).
PP P b
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complejas y a escala de Imperio, que se habian enriquecido, especialmente durante la
segunda mitad del siglo xv11, en la produccién y comercializacién de lana —como
los vizcainos, navarros de la Ribera, sorianos y riojanos—, en la exportacién de hierro
vizcaino y guipuzcoano, y en los negocios con la plata americana, provenientes tanto
de las minas del Pert como de Nueva Espafia. En estas redes, probablemente, se en-
cuentra la clave de los caudales aportados por los principales financieros de Felipe V
en los primeros anos del reinado, aunque la cuestion esta por investigar.

En esas circunstancias se pusieron en marcha negocios que llegaron a alcanzar una
fuerza extraordinaria. Estos hombres de negocios cercanos al rey tuvieron en sus ma-
nos la provision de madera para la Armada; de pan, cebada y paja para los ejércitos, de
zapatos y medias para los regimientos, el asiento de armas y de polvora, el aprovisio-
namiento de las galeras y de los presidios, el asiento de las estafetas de Esparia o el ne-
gocio de las salinas. También destacaron en el arrendamiento de las rentas provinciales
y en el servicio de millones. De hecho, Felipe V retiro la gestion de las rentas reales de
manos de las numerosas y pequenas casas de comercio —muy comprometidas con la
elite politica castellana— y la puso en manos de las grandes casas arrendatarias que le
habian sido leales y le habian financiado durante la guerra de sucesion."

Asi lo muestra la elevacidn del circulo de asentistas y arrendadores baztaneses. El
promotor de aquel grupo, Juan de Goyeneche y Gastén (Arizcun, 1656-1735), par-
ticip6 en la provision de madera para la Armada (1699, 1701 y 1702), fue fiador del
navarro Juan de Soraburu en varios de sus asientos (1705 y 1709), asentista principal
de la provisién de viveres de las tropas y plazas de Aragoén, Cataluiia, Valencia, Ex-
tremadura y Castilla (1712-1713), y arrendatario principal de las rentas reales y mi-
lones de las provincias de Burgos, Guadalajara, Leén, Cuenca, Granada y Valladolid
(1714-1717). Su sobrino Juan Francisco de Goyeneche e Irigoyen (Arizcun, 1689) fue
asentista socio de la provisién de las galeras (1707-1709), asentista de las estafetas
de Espana (1711-1716) y de la provisién de armas de Cantabria para los ejércitos
(1712-1715); fue también apoderado de su tio Juan de Goyeneche en la negociacién
de los arrendamientos de rentas reales y millones de las provincias de Burgos, Leon,
Guadalajara, Cuenca y Valladolid (1714). Miguel Gastén de Iriarte y Borda (Errazu,
1679-1761), sobrino también de don Juan, particip6 en el asiento de la pélvora y en
las rentas provinciales que estuvieron a cargo de su pariente Miguel Francisco de Al-
decoa, natural de Elizondo. Juan Bautista de Iturralde y Gamio (Arizcun, 1702-1741),
amigo y socio de don Juan de Goyeneche, fue asentista de la provision de viveres de
Melilla, el Peiién y Alhucemas (1726) y arrendador de la renta de poblacién del reino
de Granada (1725-1760). Pedro de Astrearena e Iturralde (Arizcun, 1703-1787), so-
brino del anterior, fue asentista de la provision de viveres y pertrechos de las galeras
(1735) y de la provisién de presidios menores de Ceuta, Melilla, el Penén y Athuce-
mas (1736-1746).

' Dedieu (2005), p. 498.
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También relacionados con los anteriores, destacaron otros baztaneses. Pedro de
Iturriria y Buztinaga (Errazu, 1685-1750) fue administrador de las rentas reales y
servicios de millones de Guadalajara hasta finales de 1745, tuvo intereses en la renta
del cuarto de libra de jabén del reino y llevo negocios con su primo Juan de Du-
tari, quien a su vez tuvo tratos con su pariente Juan Bautista de Iturralde. Miguel
de Arizcun y Mendinueta (Elizondo, 1691-1741), marqués de Iturbieta, aprovisiond de
viveres a la Marina y particip6 en los negocios de las salinas. Su primo Francisco
de Mendinueta y Hualde (Pamplona, 1696) fue arrendatario de las rentas provincia-
les y millones de la provincia de Cuenca (1734-1745) y asentista de la provision del
pan y la cebada y paja de los ejércitos (1744-1760). Juan Lastiri, natural de Errazu y
vecino de Pamplona, fue asentista socio, con Juan Mendinueta y Martin Virto, de la
provisién de zapatos y medias en Pamplona para los regimientos valones llegados de
Flandes, en 1710."

En esa coyuntura, se establecieron, ademds, unos elementos de continuidad que
hicieron que aquellas posiciones no fuesen simplemente pasajeras, sino que se pu-
dieran renovar a través de diversos mecanismos —aunque no siempre con la misma
fortuna— a lo largo de la centuria. En particular, los hombres de estos grupos entraron
abundantemente en la administraciéon de la Hacienda Real y en la gestion econémica
de las casas reales, como secretarios y tesoreros.

Sabemos que algunos de estos cargos de palacio fueron venales y, por lo tanto,
quedaron durante generaciones en propiedad de una familia, cuyos miembros se re-
produjeron en ellos hasta finales del siglo. En 1699, Juan de Goyeneche consigui6 la
Tesoreria de la reina Mariana de Neoburgo,'® haciendo que permaneciera su ejercicio
en el circulo familiar. De hecho, en 1702 se trajo de Errazu a su sobrino Martin Gastén
de Iriarte para ocupar la administracién y Tesoreria del Bolsillo Secreto de la reina.
Con la llegada a la Corte de Maria Luisa de Saboya se debié dividir esta tesoreria en
dos, convirtiéndose don Juan en el tesorero de la nueva reina, mientras que traspasé la
tesoreria de Mariana de Neoburgo a su sobrino Juan Tomas de Goyeneche e Irigoyen.
Tras la muerte de este, acaecida en 1721, recaeria en su hermano Juan Francisco, su
intimo colaborador en los negocios: «atendiendo a sus méritos, y a los buenos y fieles
servicios de D. Juan de Goyeneche, su tio, y a los de D. Juan Tomas de Goyeneche, su
hermano»."” En una continuacién de esta presencia de la familia en dicho cargo, en
1766 Francisco de Indaburu y Borda, natural de Azpilcueta, sucedié a su primo poli-
tico el conde de Saceda (Francisco Miguel de Goyeneche) como tesorero de la reina
[sabel de Farnesio, permaneciendo en este puesto hasta su muerte en 1771."

'* Base de datos Fichoz; Caro Baroja (1969), pp. 220-221, 252-253 y 267; Irigoyen y Olondriz (1890), pp. 94-
95; Imizcoz y Guerrero Elecalde (2004), pp. 218-225.

"¢ Archivo General de Palacio (acp, Madrid), Personal, caja 476, exp. 47.

7 AGP, Madrid, Personal, caja, 476, exp. 48; Registros, sig. 573, f. 196v.-187v,; Reinados, Luis 1, caja 14, leg. 2,
nam. 8; Personal, caja 7.303, exp. 18 y caja 476, exp. 46.

'* AGP, Madrid, Personal, caja 7.703, exp. 18.
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También en 1699, Esteban de Lastiri y Mortalena, otro baztanés de Errazu, compré
a perpetuidad la Tesoreria del Consejo de Ordenes. Su hijo, Juan de Lastiri, «aten-
diendo los méritos de su padre, que fue tesorero del Consejo de Ordenes», consigui6
en 1728 «las ausencias y enfermedades de la Secretaria de esa Junta de Obras y Bosques
y la propiedad de ella en sucediendo la vacante». En 1707 se produjo el matrimonio de
Maria Francisca Lastiri con Tomas Iriberri Goyeneche, sobrino y gran colaborador
de Juan de Goyeneche, por lo que se puede pensar que en el momento de las com-
pras de las tesorerias los dos hombres de negocios actuaron coordinados.'” En 1716 le
sucedié como tesorero del Consejo de Ordenes su hijo Manuel Lastiri y Castafio. Del
mismo modo, el 8 de abril de 1724, Miguel Francisco de Aldecoa fue nombrado «teso-
rero del Principe y del infante D. Felipe». De los dos cargos, por lo menos la tesoreria
del Principe de Asturias la ejercié en propiedad.”

Por otra parte, los cargos en la Real Hacienda permitieron a los miembros de es-
tos grupos reproducirse generacionalmente en ellos mediante apadrinamientos. Asi se
observa, por ejemplo, con los baztaneses en cargos de la Hacienda Real a lo largo de
todo el siglo. Empezando por Juan de Goyeneche y tres de sus sobrinos, Juan Tomas
de Goyeneche e Irigoyen (Arizcun, 1681), contador mayor de Hacienda; Juan Fran-
cisco de Goyeneche e Irigoyen (Arizcun, 1689-1744), director de ]a Renta del Tabaco y
consejero de Hacienda, y Tomas de Iriberri y Goyeneche, tesorero general y consejero
de Hacienda.”' Y siguiendo con un nimero importante de hombres originarios del
mismo valle en diferentes negociados y administraciones de la Hacienda Real. En-
tre ellos, Juan Matias de Arozarena, natural de Arizcun, director general de Rentas y
Consejero de Hacienda (1779); José Gabriel de Arozarena (Arizcun, 1750-1807), con-
tador y director general de Rentas y consejero de Hacienda supernumerario (1799);
Miguel de Arozarena, oficial de la Tesoreria principal de Rentas (1780); Juan Bautista
Arozarena, oficial de la Tesoreria Mayor (1807); Manuel de Elizaincin, natural de Ariz-
cun, oficial mayor de la Contaduria principal de Rentas Generales (1785); Juan Pedro
Barreneche, natural de Arizcun, jefe de seccién de la Direccion General de Rentas
y administrador general de Rentas de Navarra; Bartolomé de Iribarren, también de
Arizcun, jefe de seccion de la Direccién General de Rentas y secretario de Decretos
de S. M.; Miguel de Buztinaga y Lastiri (Errazu, 1752-1809), contador de provincia
en Segovia (1784), comisario ordenador (1793) y contador de juros supernumerario
en Madrid (1796); Juan Miguel Aguirre Ansalas (Errazu, 1738-1795), comisario de
guerra de los Reales Ejércitos y contador de juros en Madrid; Juan Rafael de Ozta y
Muzquiz (Elvetea, 1757), tesorero de la Real Hacienda en Cadiz (1791) e intendente de
provincia honorario (1798); Juan Goyeneche v Quinquirrena (Elvetea, 1689), factor y

' Anddjar Castillo (2007), p. 67; Maria Concepcion Hernandez Escayola (2004), pp. 470-473; AGe, Madrid,
Personal, caja 538, exp. 48 y caja 7.959, exp. 6.

» AGP, Madrid, Personal, caja 43, exp. 17.

*t Caro Baroja (1969), pp.195-197; Base de datos Fichoz.
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administrador de la Renta del Tabaco en Alicante (1750), tio materno del secretario de
Hacienda Miguel Muzquiz; José Antonio Larraz, natural de Elizondo, oficial primero
de la Secretaria de Hacienda; Juan Francisco Juanicotena, natural de Lecaroz, cajero
principal de la Tesorerfa Mayor, contador de la Tesoreria General y ministro de la
Contaduria Mayor de Cuentas (1797); Pedro Fermin de Indart (Berroeta, 1720-1802)
secretario del rey y consejero de Hacienda (1799); Juan Miguel de Indart (Ciga, 1738-
1797), contador principal de Artilleria de Catalufna (1769), ministro de Hacienda de la
plaza de Tarifa (1772), intendente del Ejército y Principado de Catalusia y subdelegado
de Rentas de Barcelona (1789).

En este contexto, no es sorprendente que hubiera, a lo largo de la centuria, tres
ministros de finanzas de origen baztanés, Juan Bautista de Iturralde y Gamio, marqués
de Murillo, secretario de Hacienda con Felipe V, en 1739-1740; Miguel de Muzquiz y
Goyeneche, conde de Gausa, durante el reinado de Carlos III, entre 1766 y 1785, y Ni-
colas Ambrosio de Garro y Arizcun, marqués de las Hormazas, en 1797, con Carlos IV,
y entre 1809 y 1810.

A lo largo de la centuria, las posiciones de estos grupos variaron segtin su mejor o
peor situacién politica, pero parece que en su conjunto mantuvieron cotas destacadas
hasta finales de siglo.

LA VENALIDAD DE LOS CARGOS: LA ACCION DE GOYENECHE

La estrecha conexion entre economia y politica se observa con especial fuerza en la
venta de cargos y honores por la Corona. La participacion de determinados finan-
cieros en estas ventas hace que nos interroguemos, ademas, sobre su capacidad de
influencia con respecto a los pretendientes dispersos en muy diversos territorios de
la monarquia. La venta de cargos por la Corona tuvo su momento algido entre 1705
y 1711 por la necesidad de financiar la contienda. Durante la guerra de sucesion, el
navarro Juan de Goyeneche y el comerciante bilbaino de origen flamenco Bartolomé
Flon (futuro conde de la Cadena) fueron los principales vendedores de cargos y ho-
nores de la Corona. La correspondencia epistolar entre Grimaldo y Goyeneche nos
muestra el funcionamiento de este negocio.?” Juan de Goyeneche estaba especialmente
cercano al equipo de gobierno de Felipe V, en particular a la princesa de los Ursinos,
camarera de la reina Maria Luisa de Saboya, y a José Grimaldo, secretario del Despa-
cho de Guerra y Hacienda.

A través de Goyeneche, grandes comerciantes que habian acumulado fortunas en
América compraron gobernaciones, corregimientos, alcaldias mayores, titulos nobilia-
rios, cargos honorificos, presidencias y plazas de oidores en las Audiencias, o contadu-
rias de tribunales de Cuentas. Sin duda, estas ventas de cargos le ayudaron a consolidar

2 Guerrero Elecalde (2011), pp. 77-90; Andujar (2008); Andujar (2007), pp. 61-88.
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y ampliar su red de relaciones. En ocasiones, por ejemplo, intercedié ante Grimaldo
para colocar a allegados y clientes en diversos empleos, concediendo, incluso, prés-
tamos a los suyos para facilitar su designacion. Estas operaciones venales facilitaron
a Juan de Goyeneche una vinculacién con agentes del rey y hombres de negocios en
diversas administraciones y espacios de la monarquia que en determinados momentos
pudieron actuar a favor de sus intereses.

Las operaciones venales que ejecutd se realizaban de la siguiente forma. Los memo-
riales que llegaban a la casa de la reina para solicitar cargos eran trasladados por Go-
yeneche a Grimaldo, indicandole las cantidades y condiciones que el candidato ofrecia
por el puesto. En las cartas que acompafiaban a estas relaciones de méritos, el finan-
ciero hacia sugerencias y mostraba sus preferencias al secretario. Valoraba los méritos
del candidato, incluso hinchdndolos si era necesario. Pero, sobre todo, se concentraba
en buscar las ventajas econdmicas y los medios para obtener el mayor rendimiento
posible. En sus cartas a Grimaldo son frecuentes expresiones como esta: «Sepa que
tiene competidor, que es lo que conviene en estos casos».”® O actia para ver si «suben
con la competencia atin mas». O explica como «otros danzantes van acudiendo y por
esta futura de particular balan todos». O ingenia que «lo mejor es que no haya segundo
sustituto, que con eso habrd mas vacantes».” En definitiva, Goyeneche establece las
condiciones de pago, favorece la competencia entre candidatos para elevar el precio
final y evita que haya sustitutos para poder tener mas vacantes y conseguir mejores
precios.

La venta y cobro se realizaba a través de la casa de comercio de Goyeneche. A
veces esta corria con riesgos, adelantando, por ejemplo, importantes cantidades para
facilitar la venta de cargos, pero sin duda se resarcia luego. Lo mas probable es que
recuperara su dinero. Muchos de estos cargos de gobierno estaban en plazas estratégi-
cas del comercio colonial y de la obtencién de plata de las grandes minas americanas,
con lo que, probablemente, sus compradores no tendrian problemas para cubrir sus
compromisos. Pero ademas de caudales, las deudas se pudieron saldar con el pago de
otro tipo de recursos inmateriales. El favor prestado generaba, sin duda, una relaciéon
entre el intermediario y el comprador que el hombre de negocios podia aprovechar
con inteligencia.

# Archivo Histérico Nacional (AHN, Madrid), Estado, leg. 595-2.

* Finalmente, el 11 de enero de 1711 se le otorgo a Francisco Rodriguez Rivas la futura de la gobernacioén y
capitania general de Guatemala por cuatro mil quinientos. Carta de Juan de Goyeneche a José Grimaldo, Vitoria,
8 de noviembre de 1710. ARN, Madrid, Estado, leg, 384; Base de datos Fichoz.
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2. Las conexiones con la Corte y los negocios en los territorios

Los financieros cercanos al rey acaparaban contratos de aprovisionamiento a la Co-
rona, pero también necesitaban agentes o colaboradores en diferentes territorios que
los hicieran efectivos, para fabricar las armas, los barcos y las anclas, para recoger y
transportar el trigo, recaudar dinero, administrar las salinas, gestionar la renta del ta-
baco en las provincias. La conexion entre los ministros y los principales financieros de
la Corona con los colaboradores y hombres de negocios locales fue fundamental para la
concrecién de estos servicios.

Para mostrar esto vamos a observar tres casos de hombres de negocios o patricios
locales especialmente influyentes en la economia regional gracias a sus conexiones con
la Corte: el navarro José de Soraburu, el vizcaino Pedro Bernardo Villarreal de Bérriz
y el montanés Juan Fernandez de Isla.

LOS AGENTES REGIONALES EN EL APROVISIONAMIENTO DE LA CORONA:
JOSE DE SORABURU

El rey necesitaba hombres de confianza en los diferentes territorios, dedicados a la
captacion y distribucion de recursos para el abastecimiento y suministro de sus ejér-
citos y plazas militares. Durante la guerra de sucesion, el baztanés José de Soraburu
fue un claro ejemplo de ello. Su accién en Navarra muestra las ramificaciones de estas
redes y como los hombres de negocios de los territorios construyen sus ascensos y
fortuna econdmica gracias a su relacién con los gobernantes de la monarquia. Sus
buenos contactos en la Corte, especialmente con José Grimaldo y Juan de Goyeneche,
le proporcionaron en 1705 el empleo de tesorero general de Navarra —creado expre-
samente para él— con el fin de favorecerle en los diferentes contratos que fue cerrando
con la Corona.”®

Ademas de los compromisos derivados de su nombramiento, abastecio las tropas,
transporté municiones y fue arrendador de la rentas del reino. Habia comenzado, en
las décadas finales del siglo xvi1, como colaborador de hombres de negocios de la
Corte, como Goyeneche y el marqués de Valdeolmos, llevando el abastecimiento de
trigo y bastimentos a las tropas y presidios de Navarra y Guiptizcoa. Durante la guerra
de sucesidén se convirtié, junto con Juan de Mendinueta, en el mayor asentista en Na-
varra, acaparando los suministros de los ejércitos, plazas y guarniciones: el abasteci-
miento de pan, cebada, vino, carne de vaca a diferentes tropas francesas y borbonicas
y a plazas militares de Navarra, Guiptizcoa y Aragén. También transporté a la Corte
de Madrid vestidos y armas y otros pertrechos llegados de Francia para Felipe V.? Esta

% Guerrero Elecalde (2009), pp. 125-145; Guerrero Elecalde (2011), pp. 357-438.
* Hernandez Escayola (2004), pp. 215 y 218-219; Hernéndez Escayola (2002), pp. 31-76.
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accion fue posible gracias a la participacion de su red de dependientes, distribuidos
principalmente por distintos lugares y villas del reino de Navarra, La Rioja o Soria,
como Alfaro, Aldeanueva, Caparroso, Corella o Logrofio. Soraburu recibia de Gri-
maldo las érdenes precisas para la ejecucién de los suministros y, para hacerlo efectivo,
solicitaba al ministro los despachos necesarios para que sus colaboradores pudieran
efectuar los encargos répida y convenientemente.” En efecto, estos colaboradores eran
vecinos de diversas localidades y, para poder llevar a cabo la requisa de acémilas o el
acopio de cereales, necesitaban el respaldo de un despacho real.

Soraburu fue el mas importante asentista de transporte de municiones a lo largo
de la guerra. Entre sus conducciones destacan las dirigidas al frente de Aragon, ha-
ciendo llegar estos productos a los ejércitos de Zaragoza, Fraga y Monzoén. También
invirtié en otros negocios que, gracias a sus beneficios y rentabilidad, ayudaron asi-
mismo a cumplir con las obligaciones adquiridas con la firma de los asientos. Desde
el siglo xv11, invirti6 en arrendamientos —que compaginé con los asientos—, prin-
cipalmente en Navarra, asociado con otros hombres de negocios fieles a la causa del
Borbdn. Los principales fueron las rentas episcopales de Navarra (junto con Juan
de Mendinueta, Gregorio Antonio de Aperregui o José de Aldecoa, entre otros) y
el vino de las tabernas militares de Pamplona. Ademas, en 1714 consiguio, proba-
blemente a través de los hombres de negocios de la Corte, el arrendamiento de las
rentas y millones de la Provincia de Soria. También invirtié en las rentas pertene-
cientes a encomiendas de la orden de San Juan. Estas inversiones las compaginé con
el contrabando de mercancias desde Francia, que debié manejar con soltura gracias
a sus privilegiadas posiciones.”

Para la mejora de sus actividades, Soraburu, ayudado por Grimaldo, pudo entrar a
formar parte de las corporaciones de gobierno de Navarra —obteniendo un asiento en
Cortes y alcanzado un puesto en la Camara de Comptos—, lo que, ademas de elevarse
a la mas alta escala social —compartiendo sesiones con la tradicional aristocracia del
reino—, le permitia tomar parte en las decisiones que pudieran ser vinculantes para su
casa de comercio y otros intereses particulares.””

VENTAJAS ECONOMICAS DE LAS RELACIONES EN LA CORTE: PEDRO BERNARDO
VILLARREAL Y EL HIERRO VIZCAINO

El caso de Pedro Bernardo Villareal de Bérriz muestra, dentro de este contexto general
de relacion entre las necesidades de la monarquia y los negocios particulares, como los

¥ Herndndez Escayola (2004), p. 240; Carta de José Soraburu a José Grimaldo, Pamplona, 15 de mayo de
1710. AHN-Madrid, Estado, leg. 396.2.

® Hernandez Escayola (2004), pp. 219, 260, 366-367, 372, 375-377, 384-385, 406, 410-411.

# Guerrero Elecalde (2011), pp. 399-410.
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hombres de las provincias relacionados especialmente con la Corte podian aprovechar
estas conexiones privilegiadas para reorientar sus negocios. En este caso se trata de un
patricio vizcaino que tiene ferrerfas y que, en un momento de crisis en que su hierro
no tiene salida a Indias, consigue un asiento con el rey para fabricar armas y municio-
nes en sus ferrerias, reconvertidas en reales fébricas.

En un contexto de crisis de la industria ferrona, la guerra de sucesion conllevo el
cierre de las exportaciones del hierro vizcaino por la paralizacion del trafico a Indias y
la pérdida de los territorios europeos. En esta situacion, Pedro Bernardo Villarreal de
Bérriz Andicano se trasladé a Madrid con el objeto de solicitar un asiento para fabri-
car armas y pertrechos en sus ferrerias de Bengolea. Pedro Bernardo era un hombre
conocido en la Corte. A finales del siglo xvi1, su familia materna habia tenido una pre-
sencia destacada en la casa real y en la sociedad cortesana. El mismo se habia criado
en palacio con su madre, azafata de la infanta Margarita, y su tio Juan de Andicano,
conde de Monterrén, consejero Castilla. Por otro lado, sus parientes Ubilla tenfan en
posiciones muy influyentes a Antonio de Ubilla, secretario del Despacho Universal
desde 1698 hasta 1703. En la autorizacion del asiento para sus ferrerias debieron pesar
sin duda sus relaciones de parentesco en la Corte y la accion de los ministros Canales
y José Grimaldo.®

En 1705 cerrd con Felipe V un asiento por un periodo de seis a ocho afios para
«hacer en sus ferrerias de Bengolea, que son las mejores de todo aquel Sefiorio, la fa-
bricacién de bombas, carcasas, balas, granadas y todos los demas pertrechos de guerra
que se fabrican en las oficinas de Eugui, en Navarra y en las de Liérganes [...]».”

Este asiento requeria unas inversiones. Habia que adecuar las ferrerias, construir
los ingenios de artilleria y transportar la produccion a los destinos ordenados por la
Secretaria del Despacho de Guerra, en un espacio muy amplio entre la frontera de Por-
tugal y los puertos del Mediterraneo. A cambio, Pedro Bernardo no solo aseguraba la
salida del hierro de sus ferrerias y ganaba dinero, sino que obtenia del rey el privilegio
de «real fabrica» durante la duracion del contrato, lo que le permitia gozar de todos los
honores y franquicias que tenian las fabricas reales de esta calidad, algo que se hacia
extensivo a su casa de Bengolea y a los administradores y oficiales que trabajaban en
ella, otorgandoles la calidad de «maestros artilleros de Esparia».

Una empresa de tanta envergadura fue posible gracias a la participacion de diferen-
tes parientes y allegados de Pedro Bernardo, que colaboraron en los abastecimientos
de las ferrerias, en la elaboracién de los pertrechos y en el acarreo de la produccién a
los destinos. En este papel fue fundamental el concurso de su pariente Nicolas de Ubi-
lla y Munibe y de Pedro de Aguirre, que fueron coparticipes de las estrategias que se
estaban concretando en la Corte. De hecho, y segin transcurrieron los acontecimien-
tos, se fueron adaptando rapidamente para poder participar de forma activa en estas

* Guerrero Elecalde (2011), pp. 239-245; Guerrero Elecalde (2010), pp. 156-160.
' Citado en Ruiz de Azta (1990), p. 175.
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politicas, incorpordndose de una o de otra manera al proyecto. Asi, por ejemplo, Ubilla
escribié desde su casa de Marquina a su primo Pedro Bernardo (entonces en la Corte)
solicitando que mediara ante su hermano, Mateo Nicolds de Aranguren y Andicano,
entonces visitador de las Reales Fabricas de Armas de Placencia con el objetivo de
conseguir un asiento, en el que también participaria el amigo Pedro de Aguirre, para
abastecimiento de dichas manufacturas con «algunos géneros, que consisten en hierro
grueso. Con la conveniencia de puesto en San Sebastian».*?

El privilegio politico configuraba una economia diferencial, en la que ganaban los
allegados, pero que dejaba fuera a otros. Para los mas allegados era muy interesante
poder colocar el hierro de sus ferrerias en una empresa rentable al servicio del rey.
Por contraste, esta realizacion sorprendio a otros ferrones, que a pesar de sus titulos
nobiliarios no tuvieron la posibilidad ni los apoyos necesarios en la Corte para conse-
guir semejante privilegio. Hubo también envidias, pero los amigos de Pedro Bernardo
mediaron politicamente ante las instituciones corporativas (como las diputaciones y
los concejos), o ante los demas ferrones para evitar posibles conflictos. Asi describi6 la
situacién Ubilla a su primo Pedro Bernardo:

Amigo: [...] Has de saber que con tu asiento y oficinas en Bengolea se han revuelto
cuantos duques, condes armados y no armados de toda esta tierra, que solo con discursos
propios y dichos de algtn escribano de ese lugar en Ondérroa han figurado total ruina de
toda esta ria, Munditibar y hasta Guernica; y aunque me hacen favor en mi presencia en
contenerse ni hablar palabra en ello, se hallan algo sentidos y algunos que se han hallado
en esta conversacion lo que han respondido es que no se hallan con noticia de cémo puede
ser, pero lo que ellos saben y pueden decir es que tu eres un caballero muy prevenido en to-
das tus cosas y que asi tendrias también el perjuicio que ellos suponen y los inconvenientes
que de ello resultaria, y que primero es el saber lo cierto, porque asientan que tienes cédula
de preferir por el tanto, que pagards mucho por el carbon y de este necesitaras hasta treinta
o cuarenta mil cargas y todo esto como digo fantasia. Dime por vida tuya lo que hay en esto
del carbén para yo pueda hablar con desembarazo.*

Debemos destacar, asimismo, que en este juego de poder, Nicolas de Ubilla también
salié vencedor y, por lo que parece, consigui6 firmar un asiento para abastecer de hie-
rro a las Reales Fébricas de Armas de Placencia.’

3 Carta de Nicolas de Ubilla a Pedro Bernardo de Villarreal de Bérriz, Marquina, 19 de enero de 1703. Ar-
chivo de la Torre de Uriarte (ATu, Lequeitio), leg. xxi, 1-30-a, b.

¥ Carta de Nicolas de Ubilla a Pedro Bernardo de Villarreal de Bérriz, Marquina, 27 de mayo de 1705. ATU,
Lequeitio, leg. xx1, 1-35-a, b, c.

¥ Carta de Nicolas de Ubilla a Pedro Bernardo de Villarreal de Bérriz, Marquina, 2 de noviembre de 1706.
ATU, Lequeitio, leg. xxi, 1-37-a, b, ¢, d.
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VENTAJAS Y DESVENTAJAS DEL APADRINAMIENTO POLITICO: ELEVACION Y CAIDA
DE FERNANDEZ DE ISLA

El ejemplo del montaiiés Fernandez de Isla muestra, como los anteriores, la impor-
tancia del apadrinamiento politico para prosperar en los negocios, pero también las
consecuencias negativas cuando estos apoyos desaparecen. Ademas, revela especial-
mente los conflictos con los competidores: como el favor politico permite desplazar o
«puentear» a competidores sélidamente establecidos, pero cémo, cuando desaparece
el protector, estos vuelven a recuperar posiciones.

Juan Fernandez de Isla pertenecia a una familia con experiencia en las Indias, que le
habian servido para acumular capitales y patrimonio —vinculados también en forma
de mayorazgos, especialmente en la parte oriental de Cantabria, de donde procedia su
familia y parentela— y que utilizé para desarrollar sus negocios, relacionados princi-
palmente con el aprovisionamiento de madera y hierro para la construccién naval.”
Ademas, en 1730 Isla desempefé los empleos de juez subdelegado de la administra-
cién general del Tabaco en las Cuatro Villas de la Costa y su partido, y a partir de 1741
fue nombrado contador de la misma. Dependencias y empleos de no poca trascen-
dencia en las comunidades locales, pero que no representaban la cabeza principal de
las mismas.’

Sin embargo, hacia 1747, el padre Révago, confesor de Fernando VI, convencié a
Ensenada para que concediera a Isla («conocido y paisano suyo») el asiento para la
tala, corta, labra y conduccion de las maderas de los montes de la Montaia al Real
Astillero de Guarnizo vy, desde alli, al resto de los astilleros de la Corona.”

Por entonces, Isla estaba operando como fiador de Juan Bautista Donestebe y Mar-
cos de Vierna y Pelldn, asentistas encargados de suministrar el maderamen a Guar-
nizo. Gracias a sus apoyos en la Corte, para 1748 ya los habia desplazado definitiva-
mente, alzdndose como el tnico asentista en estas tareas, renovando sus contratos con
el rey sucesivamente hasta 1754, esto es, hasta el momento en que se produce la caida
de Ensenada.”®

Otros de sus «benefactores» en la Corte fueron su primo, Manuel Antonio de Hor-
casitas, tesorero general de Hacienda, y Alonso Pérez Delgado, hombre de confianza
de Ensenada en los asuntos de Marina, que favorecieron desde la propia Administra-
cion lo que fue especialmente beneficioso para las inversiones y tratos de Isla.””

Con estos poderosos apoyos, Isla consiguié también cerrar asientos para construir
navios para el rey en los astilleros de Guarnizo (cuatro en 1751 y ocho en 1753), asi

* El profesor Jests Maiso publicé una monografia muy completa sobre Juan Ferndndez de Isla. Maiso Gon-
zdlez (1990).

* Maiso Gonzélez (1990), p. 192.

¥ Gonzalez Caizan (2004), p. 96.

¥ Maiso Gonzalez (1990), pp. 237-238.

* Gonzélez Caizén (2004), p. 97.
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como el empleo de comisario ordenador de Marina, que le dio prestigio y mejores re-
sortes en las comunidades locales para el manejo de estos negocios y contratos. A este
respecto, durante dos afos Isla estuvo suplicando a sus patrocinadores, especialmente
a Pérez Delgado, «tener un titulillo, como el de comisario o menos, para cubrir este
mal nombre de asentista». Su nombramiento se concreté en diciembre de 1751.

Por otra parte, a la hora de cumplir con los asientos y contratos, Isla tuvo el amparo
de estos hombres de Ensenada para recibir mds dinero de la administracién de Marina
para la compra de maderas, asi como para obtener facilidades en el momento de justi-
ficar las cuentas de los contratos a la Tesoreria general de Hacienda.

Isla pudo cumplir con estos contratos gracias a sus amplias bases en las comuni-
dades locales, relacionadas principalmente con el patrimonio de la parentela y de las
casas amigas (especialmente montes y ferrerias) que se reorientaron hacia el aprovisio-
namiento de estos asientos. Isla tuvo bajo su control al menos seis establecimientos fe-
rriales, numerosas fraguas y martinetes y fue asimismo director de las Reales Fébricas
de Anclas de Marrdn, en lo que parece fue una distincion honorifica de una de estas
ferrerias por su vinculacién con la Corona.*!

En 1752, Isla firmé con la Corona uno de los contratos mas importantes, por el que
se comprometia a la traida del palo de tinte de Campeche hasta la costa de Cantabria.
De este modo, se intentaba terminar con la extraccion furtiva de este producto que
venian desarrollando los ingleses desde hacia tiempo. Para este fin, Isla recibié por
cuenta de la real Hacienda trescientos mil pesos. Para facilitar aiin mds su cumpli-
miento se le eximi6 de verse obligado a presentar cuentas pormenorizadas, bastan-
dole una relacién jurada de pérdidas y de ganancias. Fue su primo Horcasitas, como
tesorero general, quien efectud el pago de dichos caudales y quien era el encargado de
supervisar sus cuentas. Parece que Isla no pudo cumplir con las expectativas que la
Corona y sus ministros habian depositado en este contrato, y en 1754 —coincidiendo
también con la caida de Ensenada— finalizé dicho asiento.

En esta dindmica, Isla entro en conflicto con otras familias de las elites locales que
estaban desarrollando importantes negocios al abrigo de la Corona. En particular, los
negocios de Isla chocaron directamente con Nicolds de Olivares, marqués de Villacas-
tel y director de la Real Fabrica de Liérganes y La Cavada. Su familia habia gozado de
importantes apoyos en la Corte desde el reinado de Felipe V, pero no disfrutaba de la
importante proteccion politica de Ensenada.

Villacastel, argumentando los privilegios y derechos de dichas factorias reales en
relacién con el disfrute del hierro y de los montes, puso todos los impedimentos posi-
bles para entorpecer las actividades de Isla, pero este no dudé en denunciar la actitud
de su competidor a sus benefactores de la Corte. Olivares debio actuar con prudencia,
ya que sinti6 vivamente la amenaza que suponia la influencia y conexiones de Isla.

“ Gonzalez Caizan (2004), p. 98; Maiso Gonzalez (1990), pp. 235-299.
4t Ceballos (2001), pp. 184, 223 y 228-229.
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Sin embargo, la caida en 1754 de Ensenada abri6 el camino a Olivares para tomar
su revancha y comenzo a perseguir a Isla y a los suyos intentado, por ejemplo, paralizar
la produccidn de sus ferrerias. Asimismo, en una muestra de las renovadas fuerzas del
director de la factoria de Liérganes y La Cavada, logré que se separara la subdelegacion
de juez de contrabando de las fundiciones, del comisario de Marina de Santander, que
fue conferida ademas a uno de sus hombres, José Antonio Cagigal de la Vega. Quiza
este empeno estuvo relacionado con las instigaciones de Isla a la gestion de las reales
fabricas desde su empleo de comisario ordenador de Marina.

Finalmente, en 1760 Isla fue arrestado y se le embargaron todos sus bienes. El pre-
texto fue el negocio de las lanas, de las que tampoco tenia que rendir cuentas porme-
norizadas a la Real Hacienda, sino relaciones juradas. Para el caso, se nombré a un
juez comisionado para dar una cuenta formal, y la dependencia cayé en manos de un
hombre vinculado estrechamente a sus enemigos, el navarro Francisco de Mendivil.
Todos sus recursos fueron rechazados.”

ENTRE RIVALIDADES PARTICULARES Y MANTPULACIONES CORPORATIVAS

Como podemos observar, si la relacidn privilegiada con los cargos de gobierno permi-
tia conseguir prerrogativas muy beneficiosas para los negocios particulares, estas ven-
tajas solian conllevar la rivalidad de otras élites territoriales.”> Ademas, podian lesionar
privilegios tradicionales de las corporaciones locales y regionales, que pugnaban por
salvaguardar sus derechos. No era infrecuente, sin embargo, que detras de la defensa
de la legitimidad corporativa se hallara la oposicién de élites que utilizaban su con-
trol de las instituciones para defender sus propios intereses y frenar a sus competido-
res, en unos contextos sociales y corporativos muy endogamicos.

Asi, por ejemplo, José de Soraburu, confiado por los importantes apoyos labrados
en la Corte y en diversos espacios politicos, comenz6 a trabajar para formar parte de
los tradicionales 6rganos de gobierno del reino de Navarra, lo que le permitiria dar un
gran paso en su elevacion entre las elites gobernantes del reino. Para lograrlo, el 30 de
diciembre de 1705 solicit6 el favor de Grimaldo para que

[...] en remuneracion» de sus servicios pudiera obtener «la plaza de Camara de Comptos y
juez de finanzas por dos vidas y en el uno lo pide con sueldo y ejercicio. Me tomo la licencia
de suplicar a V. S. del que le parezca més arreglado a lo justo sea del que se dé a S.M. y yo
quedo con firme esperanza de su buen despacho.”

2 Maiso Gonzélez (1990), pp. 214-225.
“ Franch (2009), pp. 113-151.
" AHN, Madrid, Estado, leg. 273.
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Estas aspiraciones no fueron bien acogidas por la diputacién del reino que, para
entorpecer cualquier tipo de designacion en este sentido, inicié una ofensiva contra el
hombre de negocios, denunciando sus practicas ante las altas autoridades reales. En
junio de 1708, la diputacién de Navarra escribié a Francisco Ronquillo, gobernador
del Consejo Castilla, criticando «la codicia de Soraburu y sus osadias» en los negocios,
mientras que, simultaneamente, enviaba un memorial al principe de T’serclaes de Ti-
lly, virrey de Navarra, notificindole que incumplia el contrato firmado con Felipe V
de 15 de mayo, por el que se comprometia a transportar desde la villa de Burguete a
Pamplona municiones y pertrechos de guerra y por el que la Corona pagaba seis reales
de plata por la carga.*

Ademas, sumaron los testimonios de varios vecinos de las villas de Peralta y de
Funes que afirmaron ante escribano que

[...] el dia sdbado, contados diez y seis del corriente mes [de junio], los alcaldes de dichas
villas de Peralta y Funes, virtud de orden que expresaron habértele intimado del Excmo.
virrey y capitan general de este reino, embargaron veinte y cuatro carros y los apremia-
ron a que viniesen a esta ciudad para conducir pertrechos de guerra hasta la ciudad de
Zaragoza y con efecto el dia siguiente, contados diecisiete, partieron a dichos veinte y
cuatro carros y habiendo llegado a esta ciudad no hallaron cargas algunas que conducir,
segun se les dijo en casa de D. José de Soraburu, aunque decian los esperaban de Francia,
y por la mala obra que se les habia hecho y no querer darles nada por el viaje de venida y
vuelta acudieron a la diputacion de este reino, suplicandole lo representase a s.e. para que
mandase al asentista de dichas conducciones se les pagase lo justo por dicho viaje a que
les habia apremiado.

Tras la consecuente orden de la diputacién, Soraburu «les respondié que fuesen y
pagasen los diputados que eran caritativos de hacienda ajena o que pagasen los alcal-
des que les habian hecho venir».*

Ante esta afirmacion, la diputacion completd sus imputaciones sefialando que no se
les podia parangonar con José de Soraburu, «cuyo padre era cordonero y él su apren-
diz» y que no hacia tanto tiempo que habria ido a sus casas a llevarles los «<sombreros
aforrados».”” En su busqueda de justicia, solicito al Consejo de Castilla que intervi-
niera con diligencia y con toda su autoridad para erradicar las «abusivas y soberbias»
actuaciones del financiero.*t

5 Memorial de la diputacion de Navarra enviado al virrey, el principe de T'serclaes de Tilly, hacia finales de
mayo o 1 de junio de 1708. AHN, Madrid, Estado, leg. 338.

16 Testimonio de José de Gim, Domingo de Arancheta, José Pascual Lucas de Angulo, Diego Curia y José Diez,
ante Miguel de Guillemes y Lanz, escribano. Pamplona, 22 de junio de 1708. AnN, Madrid, Estado, leg. 338.

7 Carta de Garcia Pérez de Araciel a Antonio Pinillos, Madrid, julio de 1708. AHN, Madrid, Estado, leg. 338.

" Cartas de José Grimaldo a Francisco Ronquillo, y de Antonio de Pinillos a Garcia Pérez de Araciel. Ma-
drid, 5 de julio y 12 de julio de 1708. A1N, Madrid, Estado, leg. 338.
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Finalmente, el gobernador Ronquillo comunicé a Grimaldo —para que resuelva
S. M. paralo que fuere servido— que, desde ese momento, tendria que informar reser-
vadamente a los diputados y consultar con ministros de integridad para tasar el valor
de la cargas en las conducciones desde Burguete a Pamplona, y lo mismo a los bagajes
y carros que se pidieren a este o a los demés lugares, y también debia dar satisfaccién a
los que fueran llamados y no tenian que cargar.*’

José de Soraburu acaté dichos dictamenes con «resignacion», aunque continud re-
clamando la proteccién de Grimaldo:

Quedo con la noticia de la mala disposicion que habrd por ahora para deshacer lo re-
suelto por la Cdmara [de Castilla] en cuanto a preferencias de mis contrarios y muy con-
forme en aquietarme hasta que sea del agrado de v.s. que se mueva, para lo cual espero en
Dios que abrird camino con el tiempo.*

3. Las compaiiias privilegiadas de comercio con América: privilegio politico,
negocios particulares y servicios militares a la Corona

Las redes mercantiles y politicas nortenas se extendieron poderosamente a las Indias.
Estas ya tenfan unas bases importantes en el siglo xvi1, pero la nueva centralidad con-
seguida en la Corte multiplicé su capacidad de hacerse con cargos de gobierno en
América —como muestra la abundante llegada de virreyes, burécratas y alto clero
procedente del norte hidalgo—, y con privilegios en el comercio colonial. Una buena
muestra de ello es la fundacion de companias bajo privilegio real como la Compaiiia
Guipuzcoana de Caracas (1728), la Compariia de La Habana (1740), o la Compaiifa de
Buenos Aires (1754), a las que se les reservaba el monopolio de la comercializacion
de productos de lujo, como el cacao o el tabaco, para abastecer a la metrépoli. Estas
companias privilegiadas de comercio revelan una estrecha relacion entre los intereses
familiares, la influencia en la Corte y los intereses de la Corona. Las tres compariias
fueron montadas por hombres especialmente cercanos al rey y gracias a una protec-
cién politica en el mas alto nivel.

La Compaiia de La Habana fue fundada por iniciativa del navarro Martin de Ards-
tegui en diciembre de 1740. Natural de Aranaz, y de ascendencia baztanesa, este habia
llegado a ser un comerciante importante del ramo del tabaco en La Habana, caballero
de Santiago y alguacil mayor de la Santa Inquisicién de Cartagena de Indias. En
agosto de 1738, fue a Madrid con «poderes de las ciudades, villas y lugares de aquella
isla» para obtener el asiento de tabacos y para formar una compania de comercio.

* Carta de Francisco Ronquillo a José Grimaldo, Madrid, 30 de julio de 1708. axn, Madrid, Estado, leg. 338.
** anN, Madrid, Estado, leg. 357.
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Ardstegui no era un simple comerciante local, por muy importante que fuera, sino
un hombre con buenas relaciones en la Corte y, por lo tanto, con una notable capaci-
dad de influencia. El asiento de tabacos le fue concedido por mano del baztanés Juan
Bautista de Iturralde, que, justamente aquel afo, entre 1739 y 1740, fue secretario del
despacho de Hacienda. En la obtencion de la real cédula de fundacion de la compariia
colabor6 el guipuzcoano Miguel Antonio de Zuaznébar, del Consejo Real de Hacienda,
y Miguel Francisco de Aldecoa.’’ Estos Iturralde y Aldecoa® formaban parte del po-
deroso circulo de baztaneses introducidos en los asientos y las finanzas de Felipe V, y
tenfan estrechas relaciones con los Zuazndbar y otros guipuzcoanos de la Compariia
de Caracas, en la que colaboraban como importantes accionistas desde sus origenes.*

Aquel concierto conllevd un reparto de cargos que muestra, desde sus mismos co-
mienzos, la relacion entre negocios, puestos de gobierno e intereses familiares. Martin
de Ardstegui quedd como director de la compaiiia, con sede en La Habana. Miguel
Francisco de Aldecoa y Miguel Antonio de Zuaznéabar fueron los apoderados de la
compaiifa en la Corte. El factor general de «la habanera» en Cadiz fue el cuhado de
Ardstegui, el baztanés José de Iturrigaray (padre del futuro virrey de Nueva Espania
José Joaquin de Iturrigaray y Ardstegui). La casa de Agustin de Aldecoa (hermano de
Miguel Francisco) se encargé de la tesoreria de la compania en Madrid, que quedaba
a cargo de su sobrino Francisco Martin de Jaureguiy Aldecoa. Juan Bautista de Zuaz-
nabar y Recarte, primo de Miguel Antonio de Zuaznébar, fue nombrado factor general
de la compariia en San Sebastidn, a quien sucederia mds adelante su hijo Juan José. Por
ultimo, el baztanés Juan Tomas de Jauregui y Mayora, militar y comerciante, yerno de
Ardstegui, fue el principal colaborador de la compaiia en Cuba.

Mas tarde, la compaiifa fue objeto de graves acusaciones de corrupcién. Segin estas
denuncias, Ardstegui se habia mantenido en la direccién de la compaiiia porque «de cien
votos, los noventa y dos eran de Aréstegui y se componian de sus cufiados, yernos, com-
paiieros directores y dependientes suyos», de tal manera «que un negocio de esta entidad
se haya hallado por mas de once afios en mano de una familia apoderada de tan grandes
caudales». Igualmente, se les inculpa de haberse aprovechado del privilegio real de forma
fraudulenta para su propio beneficio: «<no es de menor consideracion el comercio que
Ardstegui y su cufado el factor, por medio de sus hijos, parientes y otros terceros, han
llevado en los bajeles de la Compaiiia [...] de lo que resulté que en la isla unos mismos
efectos y géneros se vendiesen en la tienda del sobrino de Aréstegui o su yerno, y de su
apoderado general, a la cuarta parte menos de precio que en los almacenes de [a Compa-
fiia», con el consiguiente «ningtin consumo de lo de esta y la pronta salida de aquellos».>

*! Garate Ojanguren (1993), pp. 22 y 338.

52 Ademas, Miguel Francisco de Aldecoa llevo negocios en nombre de este Juan Bautista de Iturralde. Caro
Baroja (1969), p. 272.

>3 Listas de accionistas asistentes a las Juntas Generales de Ja Compaija entre 1734 y 1777. Garate Ojanguren
(1990), pp. 73-74, 89, 96-99.

* Garate Ojanguren (1993), pp. 131-132, 315y 347.
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De todos modos, hay que tener en cuenta que estas imputaciones corresponden a
un momento en que Ensenada se eleva al gobierno de la monarquia y desplaza a hom-
bres que habian ocupado posiciones en los negocios privilegiados anteriormente, al
calor del poder politico con Felipe V, como hemos visto con Fernandez de Isla y como
se produjo en otros casos. Esta cuestién estd atin por investigar.

La compaiiia de Buenos Aires fue creada en 1754 con el privilegio de admitir, en
Cédiz o en Buenos Aires, con importantes ventajas, cargas de particulares o pasaje-
ros y transportar gratuitamente bulas, papel sellado o caudales de la Real Hacienda.”
Como la de La Habana, fue fundada por miembros de ese grupo de baztaneses y gui-
puzcoanos® tan introducidos en la Corte, en el comercio colonial, en las finanzas de
la Corona y en la alta Administracién. Los tres socios fundadores fueron el baztanés
Pedro de Astrearena e Iturralde, importante asentista y sobrino del que fuera secre-
tario de Hacienda, Juan Bautista de Iturralde; Francisco de Mendinueta y Hualde,
pamplonés de origen baztanés —primo de Miguel de Arizcun y Mendinueta, marqués
de Iturbieta—, asentista, arrendador de rentas reales y relacionado con el comercio
novohispano; y el guipuzcoano José de Aguirre y Acharan, del Consejo de Hacienda,
antiguo comerciante de la Nueva Espana que desde 1749 era el principal capitalista
de una compailia que comerciaba con El Callao, en la que participaba asi mismo su
amigo Astrearena. También en este caso, el éxito de estos empresarios y gobernantes
se produjo en un contexto de fuerte competencia, ya que otros cinco grupos pugnaban
por el privilegio real.

La accién unitaria en la Corte fue capital para conseguir el privilegio politico, como
muestra la fundacién de la Comparia Guipuzcoana de Caracas, en 1728. Mientras que
en otro caso, como veremos mas adelante, la division de los valedores de la Corte llevd
al fracaso, como revela el fallido intento de fundar, desde 1736, una compaiia privile-
giada de comercio entre Bilbao y Buenos Aires.

Respecto a la constitucién de la Real Comparfiia Guipuzcoana de Caracas, atn se
desconocen con certeza quiénes fueron los primitivos promotores de esta empresa.
Desde el principio, la Provincia de Guiptizcoa envié a la Corte a Felipe de Aguirre,
su secretario, para la negociacion y definitiva consecucién de Ja fundacion, mientras
que el Consulado de Comercio de San Sebastidn también particip6, pero desde otro
plano. Tras la consulta de las cartas de Juan de Ididquez y Eguia, conde de Salazar y
futuro duque de Granada de Ega, se observa su especial influencia en la redefinicién y
concrecion de la constitucién de la Compaiiia de Caracas.

Ididquez habia nacido en la villa de Azcoitia en 1665, y cuando contaba con die-
ciséis aflos comenzod sus servicios en el Ejército, desarrollando una importante ca-
rrera en Flandes, donde alcanzé los empleos de maestre de campo de un tercio viejo
de espanoles. Su buena relacién con el vitoriano Francisco Antonio de Agurto y

% Mariluz Urquijo (1989), p. 115.
% Imizcoz y Guerrero Elecalde (2004), pp. 228-229.
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Salcedo, marqués de Gaztafaga —ultimo gobernador de Flandes y primer coronel
de las guardias reales—, le llevé a la Corte para diversas cuestiones, en especial las
relacionadas con la reforma militar, y en 1704 fue nombrado sargento mayor de las
guardias de corps. Sus buenos servicios le hicieron ganarse la confianza de los reyes,
creciendo también su poder en la Corte, y su influencia quedé refrendada cuando
Felipe V le designé para el gobierno y la educacién de la casa y persona del infante
don Fernando. En 1721 fue nombrado gobernador del nuevo cuarto separado en pa-
lacio del infante don Fernando, con retencion de su empleo en las guardias de corps,
y, en 1724, ayo del principe de Asturias, cuando el infante fue declarado sucesor al
trono tras el fallecimiento de Luis I. En 1725 fue elevado a sumiller de corps del
futuro Fernando VI.*

Por lo que se puede comprobar, este perfil se aleja bastante de la concepcion tra-
dicional de «empresario» o «comerciante». Ididquez tuteld las gestiones desarrolla-
das tanto en la Corte como en Guipuizcoa. De este modo, Felipe de Aguirre mantenia
vinculos de deferencia con este prohombre y sus principales apoyos fueron fieles
colaboradores det conde de Salazar como, por ejemplo, Miguel Antonio de Zuazna-
bar, quien, desde 1727, intervino directamente en las negociaciones con José Patifio,
secretario del Despacho de Marina e Indias, y que, tras la constitucidn de la compa-
fifa, fue elegido su director en la Corte con el aditamento de diputado en Corte. La
influencia de este hombre continud y, tras la consecucién del privilegio, trabajé para
realzar la Real Fabrica de Armas de Placencia, muy importante para el desarrollo de
la compariia.®

Por otro lado, Ididquez conté en Guiptizcoa con otros hombres de su confianza que
influyeron en las politicas desarrolladas por la Provincia y el Consulado de comercian-
tes, segun sus directrices y deseos, siendo el mas destacado entre todos ellos su sobrino
Francisco Munibe e Ididquez, conde de Penaflorida. Para dar autoridad a su pariente,
el conde de Salazar impulsé la constitucién por la Provincia de una junta, compuesta
por prohombres del pais, para que llevara expresamente este asunto. El mismo dict6
explicitamente cudles debian ser sus funciones y sefial6 el perfil y ordenamiento de
la futura compania.®® El 5 de septiembre de 1728 qued¢ instituida dicha comision,
compuesta por hombres que eran todos ellos parientes en mayor o menor grado de
l1didquez. Penaflorida estuvo encargado de recibir los partes enviados desde la Corte
por Aguirre a la vez que, conjuntamente, se comunicaba con su tio, Juan de Ididquez,
explicandole las novedades y acontecimientos sobre las diligencias en Guiptuzcoa re-
lacionadas con la gestacién de la Compaiiia para buscar su aprobacidn y recibir su
poderosa recomendacién.

¥ AGP, Madrid, Personal, caja 947, exp. 28.

* Guerrero Elecalde (2011), pp. 564-565.

* En lo que parece también una muestra de la influencia de Juan de Ididquez en la Provincia, en 1727 y 1728
fueron elegidos seguidamente diputados generales los hermanos José y Pedro Aguirre Acharan, hombres muy
cercanos a su figura.
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Entre los debates que se generaron por la constitucion de la compaiiia, se elabora-
ron distintos proyectos, que muestran la divergencia que existié entre el Consulado
y la Provincia. De hecho, los miembros del comercio de San Sebastian defendieron
que la diputacién y las juntas no sabian de los asuntos comerciales y que debian ser
ellos los que tenian que manejarlos. Sin embargo, Ididquez tenia una opinion clara
sobre ello, y asi se lo trasladé a su sobrino Penaflorida: «la dependencia no puede dejar
de correr con nombre de la Provincia y a disposicion de los directores que nombrare
y conviene reprobar las demas ideas». Ademads, el conde de Salazar mostré su enfado
por estas y otras discusiones suscitadas en Guiptzcoa y presioné a su sobrino para
que comunicara sus pensamientos a todas las autoridades, amenazando incluso con
no patrocinar ninguna dependencia mas que se le presentare en adelante.®” También
se generd una intensa discusion en Jo referente a la eleccidn, perfiles y nimero de los
futuros directores de la Guipuzcoana. Hubo una primera propuesta con reconocidos
comerciantes, como el bilbaino José de la Quintana, el guipuzcoano Rafael de Eliza o
el navarro Manuel de Agesta, aunque se desecharon dichas opciones. En septiembre de
1728, Idiaquez dictd que los directores debian ser nombrados por la Provincia y tendrian
que ser guipuzcoanos, y el 31 de octubre Pefiaflorida escribid a Felipe de Aguirre para
comunicar que, efectivamente, se habia tomado una decision en este sentido.®'

En resumen, para el éxito de la fundacién de la Compania de Caracas tuvieron un
papel cardinal Ididquez y sus hombres. Su influencia logré neutralizar a posibles opo-
sitores en la Provincia, en la Corte o en Venezuela y generd una clara hegemonia del
proyecto que implicé su viabilidad. Sin embargo, su constitucion definitiva fue resul-
tado de acciones colectivas. Por ejemplo, para la consecucién del buen fin, estos hom-
bres contaron con el apoyo de amigos, aliados y parientes que desempefiaban cargos
en la alta Administracién. Para ello, se tuvo el beneplacito de José Patifio, el hombre
principal del rey en estos asuntos, que estaba siendo un aliado principal del grupo de
poder de los vascos instalados en la Corte.®?

También se conté con colaboradores en las oficinas reales que dieron salida a los
informes y evaluaciones necesarios para la constitucién de la compaiia. Nos referi-
mos, por ejemplo, al amigo Jerénimo de Uztariz, secretario de la Sala de Gobierno de
Hacienda, que en enero de 1728 aprobé el capitulado de la compaiiia. La Provincia
agradeci6 su gesto por medio de Felipe de Aguirre.®

La constitucion de la Compariia de Caracas supuso un gran espaldarazo para la
economia de Guiptizcoa y su influencia durd hasta el fin del siglo xv111, con la conti-

% Carta de Juan de Ididquez a Francisco Munibe e Ididquez, Madrid, 9 de septiembre de 1728. aTu-Lequei-
tio, leg. xx1v; 3-9-i-j-k-L.

8 Carta de Juan de Idiaquez a Francisco Munibe e Ididaquez, Madrid, 9 de septiembre de 1728. aTu-Lequei-
tio, leg. xx1v, 9-a-b-c.

8 Guerrero Elecalde (2011), pp. 562-576.

¢ Cartas de Manuel Ignacio de Aguirre, por la Provincia de Guipuzcoa, a Felipe de Aguirre, Tolosa, 25 de
enero y 16 de febrero de 1728. Archivo General de Guiptzcoa (AGa, Tolosa), Juntas y Diputaciones, C. 026.
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nuacion de la Compariia de Filipinas. Asi lo explicé Manuel de Larramendi en su Co-
rografia.* Pero mas alla del resurgimiento de la economia en la Provincia, la fundacién
de la Compania de Caracas result6 especialmente interesante para las familias que mas
se implicaron en su ereccion, en lo que significé un aprovechamiento grupal de todos
estos recursos conseguidos de la Corona. En ella encontraron una plataforma excep-
cional para colocar en su administracién a los miembros mas jévenes, que unieron
sus carreras profesionales con su desarrollo. De este modo, controlaron de forma mas
segura los negocios e inversiones de la casa y familia en la compania, capitalizando,
ademas, el poder y los honores que otorgaba ser miembro destacado de una institucién
tan importante dentro de la Provincia. Este es el caso de los Zuaznébar, Lardizabal o
Goizueta.

Los ejemplos anteriores de creaciéon de companias privilegiadas muestran que la
convergencia de intereses y liderazgos llevaron al éxito, mientras que la divisién llevé
al fracaso. El proyecto de crear una compania de Bilbao a Buenos Aires no llegé a
cuajar porque, a diferencia de la unidad que dio Ididquez al proyecto de la de Cara-
cas, en este caso hubo una pugna entre redes de poder territoriales, apadrinadas por
hombres fuertes en la Corte, que dio al traste con la idea. En 1736, el Consulado y
Casa de Contratacion de Bilbao concibié constituir una compaiiia como la Guipuz-
coana de Caracas. En 1737, los diputados generales del Sefiorio pidieron al rey un
permiso para establecer una compaiia de comercio en Buenos Aires. Cabe recordar
que, desde la segunda mitad del siglo xvi1, las familias principales de Bilbao estaban
muy vinculadas con Buenos Aires y el camino desde esta plaza hasta el Potosi,*® y que
los ultimos gobernadores de Buenos Aires —como Bruno Mauricio de Zavala y José
de Andonaegui— eran hombres pertenecientes a estas familias. Dicho proyecto estaba
respaldando por José¢ de la Quintana, hombre de gran experiencia en los asuntos del
Rio de la Plata, del Consejo de Indias, que ascenderia en 1739 a secretario del Despa-
cho de Marina e Indias.

El Senorio de Vizcaya encargé a José de Zabala y Miranda que gestionara el asunto
en la Corte. Sin embargo, al poco tiempo se percat6 de que el proyecto inicial entre
Buenos Aires y Bilbao habia sido sustituido por otro, que buscaba crear una compaiiia
entre Honduras y Castro Urdiales.® Parece ser que detras de este cambio estuvo la in-
fluencia de Sebastidn de la Cuadra, entonces secretario del Despacho de Estado, a favor
de los intereses de su parentela de encartados vizcainos, muy vinculados al puerto de
Castro. Se constata que en esos aitos hubo muchos pleitos entre Las Encartaciones y el

¢ Larramendi (1950), pp. 208-216.

¢ Asi, por ejemplo, los Otalora, Bengolea, Urquizu o Andonaegui. Tarragé (2010), pp. 177-209.

% Manifiesto que al M. N. y Leal Sehorio de Vizcaya en su Junta General de Guernica presenta su diputado
en la Corte de Madrid, Don Joseph de Zavala y Miranda con puntual relacién del principio, progresso y estado
de la pretension de su orden entablada sobre establecer en la villa de Bilbao Comercio y Navegacién por reglas de
Compania, para la carrera de Buenos Ayres, u otras de América. Madrid, 29 de julio de 1743. Archivo General
de Simancas (aGs, Simancas), Estado, leg. 7011.
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Seforio, en los que dicho puerto consiguié ciertas prerrogativas. Sin duda, esta con-
frontacion de intereses entre poderosos hizo fracasar el proyecto.®’

Los beneficios de esta economia privilegiada a la sombra de la Corona se distribuye-
ron entre unas parentelas mas extensas, que la documentacién convencional no alcanza
a mostrar. La correspondencia epistolar de los «nortefios» que participaron en esta di-
namica cortesana muestra como estos hicieron que sus familias de las aldeas y villas pu-
dieran participar en esta economia y beneficiarse de ella. Asi, les donaron acciones de la
Compania Guipuzcoana de Caracas, de la Compaiifa de La Habana y, posteriormente,
del Banco de San Carlos. Les facilitaron informacién privilegiada para emprender di-
versas inversiones, por ejemplo en la Renta del Tabaco, asesordndoles sobre el modo
de operar y de conseguir mayor rentabilidad. De este modo, a través de los parientes
que actuaban encumbrados en la politica y en la economia de la monarquia, sus casas
y familias de las provincias se vieron especialmente vinculadas a la primera economia
capitalista espanola. Asi, por ejemplo, en el valle de Baztan, Miguel Gastén de Iriarte
(sobrino de Juan de Goyeneche) donaba en 1755 dieciséis acciones de la Compania de
Caracas a su casa nativa Iriartea de Errazu.®® Su sobrina Marfa Felicia Gastén de Iriarte
Elizacoechea, viuda de Francisco de Indaburu, tesorero de Isabel de Farnesio, cedio
también a esta misma casa ocho acciones de la Compania de Filipinas.®” Mas adelante,
en 1774, dicha Maria Felicia dio seis acciones de la Rea]l Comparfiia de La Habana a la
casa nativa de su difunto marido, Echartenea de Azpilcueta. En las misma linea, Juan
Francisco de Lastiri compré en 1786 nueve acciones del Banco de San Carlos «a favor
de mi sobrinita», Maria Josefa de Landabere, «para que tenga algun socorro [...] y des-
pués de sus dias dejarlas a beneficio de la casa nativa», Urdoz de Errazu.”

Por otro lado, al hablar de las conexiones entre politica y negocios no podemos
olvidar que estas companias privilegiadas de comercio no fueron meras compariias
mercantiles. A cambio del privilegio real, sirvieron a los intereses politicos y milita-
res de la Corona. A lo largo del siglo xvirr, los Borbones llevaron a cabo una politica
de intervencién en América —que se haria especialmente patente a partir de 1760—
para retomar en mano un imperio que se habia criollizado en Ja segunda mitad del
siglo xv11, buscando por diversos medios controlar la economia colonial, aumentar los
ingresos de la Corona y reservar los cargos de gobierno a fieles peninsulares.

En esta linea, las compaiifas privilegiadas de comercio fueron una punta de lanza
para intentar canalizar los productos coloniales, evitando el contrabando, y para de-

% Guerrero Elecalde y Tarrago (2009).

% Copia de la «Donacioén y cesién» de don Miguel Gastén de Iriarte, Madrid, 3 de diciembre de 1755. Ar-
chivo de la Casa Gast6n de Iriarte (ACGI, Irurita).

® Copia del testamento de Maria Felicia Gaston de Iriarte, segun testimonio notarial fechado en Madrid, a
9 de mayo de 1803. Acal, Irurita; Garate Ojanguren (1993), p. 275.

7 Cartas de Juan Francisco de Lastiri (Madrid) a Pedro José Gaston de [riarte (Errazu), (1785], 7 de enero
de 1786, 5 de agosto de 1786 y 4 de septiembre de 1786; Copia de la escritura de la donacion, Madrid, 23 de sep-
tiembre de 1786. acGy, Irurita.
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fender, frente a las agresiones de los corsarios y de los ejércitos extranjeros, los territo-
rios del Imperio mas periféricos y amenazados.

Pionera en este movimiento, la Compaiia Guipuzcoana de Caracas fue un agente
importante de la Corona para controlar la costa de Venezuela a partir de 1728. La
Corona ponia en manos de esta empresa el monopolio del comercio del cacao, fuente
de ingresos para el rey, pero también, de forma indirecta, el control de la provincia. La
politica de los guipuzcoanos, que restringia el contrabando y atentaba contra los inte-
reses de las élites criollas tradicionales, provocé una fuerte rebeliéon popular en 1749.
La revuelta se aplast6 rdpidamente, Caracas quedd bajo la autoridad de gobernadores
militares y tuvo que soportar una tributacién mds elevada y una mayor intervencién
de la Corona.”

Asi exponia la convergencia de intereses del soberano y de los hombres de la Gui-
puzcoana José de Iturriaga, primer director de l]a Compafiia:

[...] las ventajas de la Compaiiia, las de la Real Hacienda y las del Reino son reciprocas,
idénticas e imprescindibles, con tal mutua precisa relacién que lo que a uno dafia, a todos
perjudica, y lo que a uno utiliza, a todos aprovecha; por lo que estd patente la importancia de
su conservacion, que tanto mds la vincula afianza y asegura la Compaiifa en la piadosa Real
Proteccién de S. M. para el bien del Estado.”

De hecho, la funcion que la Corona otorgaba a estas compaiias no era exclusiva-
mente comercial. Asi, por ejemplo, las obligaciones de la Compaiia de La Habana no
se limitaban a la provision de tabaco. A cambio de este monopolio, la Corona exigia el
abastecimiento de la Armada de Barlovento y de los presidios de Florida y Apalache,
el traslado de familias canarias a Florida, Cuba y Santo Domingo, la puesta en servicio
y el mantenimiento de dos unidades de guardacostas, y la conduccién de pertrechos
a La Habana para la construccién de navios de Su Majestad,” en un Caribe sometido
continuamente a la amenaza de los corsarios ingleses.

El Rio de la Plata fue igualmente objeto de la politica de restauracién borbdnica
desde comienzos del siglo xvin. Buenos Aires se convirtié en una nueva base defen-
siva en Suramérica y el gobierno de la Corona se reforzé con la creacién del virreinato,
el envio de intendentes y el dominio de la burocracia de Buenos Aires por los penin-
sulares.” En este contexto se inscribe también la accién de la Comparniia de Buenos
Aires, fundada en 1754. Como en los casos anteriores, los representantes de la Corona

' Lynch (1996), pp. 40-45.

2 Manifiesto que con incontestables hechos prueba los grandes beneficios que ha producido el establecimiento
de la Real Compania Guipuzcoana de Caracas, y califica quan importante es su conservacion al Estado, a la Real
Hacienda, al bien Piblico y a los verdaderos intereses de la Provincia de Caracas, Madrid, 11 de octubre de 1749,
por don Joseph de Iturriaga, primer Director de la Compafia, f. 21.

8 Garate Ojanguren (1993), p. 22.

7 Lynch (1996), p. 46; Socolow (1987).
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exigieron que esta contribuyera a sus necesidades militares, trasladando, por ejemplo,
tropas, pertrechos y esclavos al Rio de la Plata.”®

GOBIERNO POLITICO Y NEGOCIOS EN INDIAS

La expansion y mejora de los negocios en Indias también estuvieron relacionadas con
el gobierno politico. En la cuspide, las autoridades reales (virreyes, capitanes generales,
gobernadores u obispos) influyeron en los negocios de sus territorios y pudieron fa-
vorecer el enriquecimiento de sus redes sociales y el suyo propio. Por ejemplo, José de
Armendariz, marqués de Castelfuerte, pudo acumular, a través de diversas actividades
comerciales, una cuantiosa fortuna durante su mandato como virrey del Pert entre
1723 y 1736. Fue tal su enriquecimiento que, en su regreso definitivo a la Peninsula,
este navarro decidio ocultar buena parte de sus caudales para no declararlos en Cadiz
y asi no levantar excesivos recelos en las autoridades del rey.

Para llegar a esos niveles de enriquecimiento, se valié de una amplia red de parien-
tes y allegados que, situados estratégicamente, operaron con ¢l coordinadamente, en la
busqueda del beneficio colectivo. Sus negocios estuvieron relacionados con las activi-
dades del corso —al parecer, el virrey se autoimponia la categoria de juez de comisos,
lo que le permitia cobrar a su modo—; el control del juego clandestino, esencialmente
a través de su sobrino Luis Guendica; el ejercicio del contrabando —entre sus hombres
estuvo Diego de Orrantia—; la aceptacion de regalos, o mas bien de sobornos; y la
venta de oficios, principalmente corregimientos, lo que suponia un privilegiado ma-
nejo de los recursos de la Corona.

En este ultimo aspecto, Castelfuerte gestion6 el nombramiento de mas de un cen-
tenar de corregimientos distribuidos por el Pert, que orienté especialmente hacia sus
colaboradores, en un manejo que ayudo a la gobernabilidad del virreinato. Asimismo,
estas operaciones le sirvieron para conseguir importantes caudales, ya que las ventas
se efectuaron a precios mucho mas altos de los que se pedian en la Corte de Madrid.
Para los compradores de corregimientos el negocio era rentable porque, entre otras
cosas, podian vender sus mercancias a través de los repartos forzosos a los indigenas.”

Por debajo, los hombres de negocios conectados con las élites gobernantes pu-
dieron beneficiarse de su proteccién y prosperar economica y socialmente. Un buen
ejemplo es el del montafiés José de Escandén y Helguera. Desde muy joven, en los
primeros afios de esta centuria, Escandon se instal6 en importantes plazas mexicanas
(primero en Mérida y después en Querétaro), desde donde desarroll distintas activi-
dades econdémicas. En Querétaro tuvo un obraje textil en el que operaron mas de mil
operarios. A través del matrimonio se elevo en la elite local y compré cargos en las

75 Mariluz Urquijo (1989), p. 131, n. 34.
7% Moreno Cebridn (2004), pp. 194-197, 236-256 y 270.
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milicias urbanas, participando activamente en varias campanas para sofocar levanta-
mientos de los indios que hacian peligrar la estabilidad de la zona. Para estas empresas
aporté capitales propios, dirigi6é acciones militares y movilizo tropas, lo que le gand
prestigio de las altas autoridades del virreinato. Ya en 1740, Escandén figuraba como
coronel de la infanteria y caballeria de Querétaro.

Desde estas posiciones, y con el poderoso apoyo de Juan Francisco Giiemes y Hor-
casitas, futuro conde de Revillagigedo, un afio después fue nombrado teniente capitén
general de Sierra Gorda y Fronteras (actual estado mexicano de Tamaulipas), unos te-
rritorios poco poblados e inestables por la presencia de indios bastante belicosos. Asi
comenzd una labor colonizadora en estos reinos y de defensa de la costa que se extendia
desde Tampico a bahia de Espiritu Santo. En 1746, fue elevado a lugarteniente de virrey
del Seno Mexicano y de la Sierra Gorda y, dos afos después, a jefe de la Conquista de
estos territorios. Entre sus cometidos estuvo pacificar dicha zona, defender las costas,
luchar contra el contrabando, establecer nuevas poblaciones y misiones religiosas que
facilitaran dicha labor y su evangelizacion. Tras la realizacién de algunas exploraciones,
Escandén instituyé catorce pueblos, todos con nombres cantabros (Laredo, Santander,
Reinosa,...), «con crecidos gastos de su caudal», ya que fue él quien aportd la mayor
parte del capital, y mantuvo «a su costa para que todo sea de oficio». De este modo, arti-
culd una organizacion defensiva, puso las bases de una economia ganadera y agricola, y
recuper6 un territorio de cerca de cien mil kilémetros cuadrados para la Corona.

Como en otras ocasiones, la colonizacién ofrecié amplias ocasiones de negocio y
medre para una amplia parentela. Su posicion y cargo le permitié favorecer a un am-
plio niimero de parientes y allegados, situdndolos al mando de dichas poblaciones.
Escandén tuvo la oportunidad de hacer inversiones y emprender actividades que le
permitieron labrarse una importante fortuna y elevarse atin mas en el escalafén ho-
norifico de la monarquia. De hecho, fue nombrado conde de Sierra Gorda en 1749,
el mismo afo en que Gilemes y Horcasitas fue elevado a conde de Revillagigedo. Por
supuesto, todo respaldado por el propio virrey, que también se veia beneficiado, ante
los ministros y el monarca, por los progresos de Escandén en el Seno Mexicano.”

En una de estas nuevas poblaciones, en Nuevo Santander, levanté un almacén
donde se vendian productos de Castilla y del pais a toda la region. Para el suministro
de este local cre6 un comercio maritimo entre dicho lugar y Veracruz, con barcos de su
propiedad, incluso construidos por él mismo. Ademas, para evitar incursiones guerre-
ras de los indios fundé una hacienda de amplia extension en la que habitaron familias
de colonos armados y pastores solteros con mil ochocientas cabezas de ganado va-
cuno, cuatrocientas yeguas, ciento dieciocho mulas, ciento cuarenta y cinco caballos,
veinticinco burros y veinte mil cabezas de ganado menor.

Sin embargo, cuando perdid los apoyos politicos, Escandén cayo en desgracia y per-
di6 su cargo. En el juicio de residencia, el nuevo virrey, el marqués de Croix, insisti6 en

77 Canales (1985), pp. 37-41, 49-53 y 157.
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las repetidas quejas de quienes aseguraban que el montafés se habia enriquecido en la
colonia a través, también, del contrabando con los ingleses. En cambio, una nueva pro-
teccion politica permiti6 a la familia recuperar sus posiciones. Su hijo Manuel, II conde
de Sierra Gorda y uno de sus mejores colaboradores en el Seno Mexicano, pudo restaurar
los empleos y titulos de su padre en la zona cuando Juan Vicente de Giiemes Pacheco y
Padilla, IT conde de Revillagigedo, fue nombrado virrey de la Nueva Espafa.”®

Conclusiones

A lo largo del texto hemos observado algunos negocios que propiciaba el privilegio
politico en la monarquia espanola del siglo xvii1. Hemos visto cémo las necesidades y
privilegios de la Corona favorecieron negocios importantes y cémo determinados gru-
pos buscaron estas oportunidades para mejorar su economia y elevarse socialmente.

Un elemento decisivo de esta economia fue el «capital relacional».”® Tener rela-
ciones poderosas era fundamental para conseguir el privilegio politico y desarrollar
determinadas empresas. En los casos que hemos seleccionado se observa el peso de las
relaciones en la Corte, pero también cdmo los hombres de negocios conectados con
la Corona articulaban «hacia abajo» unas redes de colaboradores y proveedores en los
territorios, que se beneficiaban de esas empresas.

Estos negocios se desarrollaban en un contexto de competicién y rivalidades que
se dirimfan no en un mercado abierto e igualitario de oferta y demanda, sino en un
contexto de «privilegio politico» y de «relaciones privilegiadas».

Al considerar la rentabilidad de estas empresas, es importante tener en cuenta
sus réditos sociales y politicos. Estos hombres no buscan solamente los rendimientos
«econdémicos», sino también la obtencion de cargos, honores e influencia politica en
los territorjos.

Estas empresas privilegiadas pasaron muchas veces por encima de los intereses
corporativos o comunitarios locales y provinciales. En ocasiones, estas corporaciones
pusieron resistencia cuando se vieron lesionadas en sus derechos. Pero también vemos
que, detrds de esta resistencia, a veces asoman particulares que utilizaron la legitimi-
dad de las instituciones corporativas para oponerse a sus competidores.

Por ultimo, el favor politico no fue lineal y los negocios a la sombra del poder tam-
poco. A lo Jargo del siglo, se observa la fuerte incidencia de los cambios de las faccio-
nes ministeriales en el reparto de los negocios relacionados con la Corona.

78 Canales (1985), pp. 58-59 y 62-66y 71.
7 Imjzcoz (2010), pp. 227-281.
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